
TOP 25 Socios Potenciales 
Haz una lista, en fe, las TOP 25 personas quienes “necesitan escuchar tu historia de llamamiento.” Algunos pueden ser buenos amigos; algunos 
pueden ser conocidos o referencias. Incluye cinco socios claves (puedes dar 5-10 veces el promedio) marcado con A. Nota: No te preguntes a ti 
mismo, “¿Quién me dará?” ¡Pregunta equivocada! Pregunta, “¿Quién necesita escuchar mi historia?” 
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